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ცხრილიდან #1-დან და გრაფიკებიდან ჩანს, რომ კომპანის საოპერაციო შემოსავლები ზრდის 
მაჩვენებელით ხასიათდება. 2017 წელს, კომპანიას აქვს ძალიან სწრაფი ზრდა და ასევე 2018 წელს 
სწრაფი შემცირება, რაც განპირობებულია ბიზნესის სპეციფიკით. კერძოდ, კომპანიის შემოსავლები 
დამოკიდებულია სახელმწიფო შესყიდვების პოლიტიკაზე. ასევე ცხრილიდან ნათელია, რომ 
კომპნიას აქვს პოტენციალი და რესურსები, რომ უზრუნველყოს 18 მილიონის და მეტი მომსახურების 
მიწოდება. 
 

ცხრილი #2 2018 2019 
შემოსავალი          7,767,228            7,260,555 
საერთო მოგება          1,528,710           2,797,440 
წმინდა მოგება ამორტიზაციის გარეშე          1,817,173           3,334,599 
წმინდა მოგება               61,511           1,648,712 

 
 

ცხრილი #3 2019 2018 2017 
წმინდა საბრუნავი კაპიტალი (490,090) (213,964) 153,866 
ფული და ფულის ექვივალენტები 345,176 20,223 360,752 
სულ მიმდინარე აქტივები 2,807,235 2,691,649 2,612,039 
მიმდინარე სასესხო ვალდებულებები 1,031,215 1,676,381 1,417,740 
მიმდინარე ვალდებულებები 3,297,325 2,905,613 2,458,173 
გრძელვადიანი ვალდებულებები 930,931 1,881,381 2,493,756 
საკუთარი კაპიტალი 10,676,993 9,184,059 9,242,342 

 
 
ცხრილი #2-დან, წმინდა მოგების და ამორტიზაციის გრაფიკიდან ნათლად ჩანს, რომ კომპანია 
ცდილობს შეიძინოს მაღალტექნოლოგიური ძირითადი საშუალებები, რათა გადაიარაღოს თავისი 
საწარმო და გაზარდოს შესრულებული სამუშაოს ხარისხი. ჩვენი მოსაზრების ნათელი მაგალითია 
2018 წელ მოგება ამორტიზაციის გარეშე, რომელმაც შეადგინა 1 817 1733 ლარი, როდესაც  წმინდა 
მოგება  61 511 ლარია.  

2019 წელს საოპერაციო შემოსავლები 2018 წელთან შედარებით 6,5% პროცენტით შემცირდა, მაგრამ 
83% გაიზარდა საერთო მოგება, რაც გარკვეულწილად განაპირობა საოპერაციო შემოსავლებში 
სამშენებლო მასალების რეალიზაციით მიღებულმა შემოსავლებმა (იხ. ცხრილი #2).   

2018 და 2019 წელს კომპანიის  წმინდა საბრუნავი კაპიტალის (მიმდინარე აქტივებს გამოკლებული 
მიმდინარე ვალდებულებები) მაჩვენებლები გაუარესდა, მაგრამ კომპანიას გააჩნია დიდი 
რაოდენობის საკუთარი კაპიტალი, რათა უზრუნველყოს კომპანიის ფინანსური სტაბილურობის 
შენარჩუნება. (იხ. ცხრილი #3) 
 
არაფინასური მაჩვენებლები 
კომპანიის შემოსავლების შემცირება 2019 წელს გამოიწვია სამშენებლო ბაზარზე არსებულმა 
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კონკურენციამ. კომპანია ძირითადად მონაწილეობს სახელმწიფო ტენდერებში, სადაც სამწუხაროდ 
ფასი უფრო მნიშვნელოვანია და გადამწყვეტ როლს თამაშობს ვიდრე ხარისხი. აღსანიშნავია, რომ 
კომპანია დიდ მნიშვნელობას ანიჭებს შესრულებული პროექტების ხარისხს და პროექტებში შეტანილ 
ინოვაციებს. 
 
ბიზნეს გარემოს გავლენა და რისკები 
კომპანია ძირითადად ახორციელებს გრძელვადიან პროექტებს, რომელთა ხანგრძლივობა არის 12 
თვე ან მეტი. კომპანიის ძირითადი კონტრაქტორია სახელმწიფო, შესაბამისად კომპანია 
მონაწილეობას იღებს სახელმწიფო ტენდერებში, რომლის ღირებულებაც განსაზღვრულია ეროვნულ 
ვალუტაში, ლარში. ხელშეკრულებაში ხშირად გათვალისწინებულია ავანსი, რომელიც კომპანიამ 
უნდა გამოიყენოს სავალუტო რისკის თავიდან აცილებისათვის და საჭირო მასალების შეძენისათვის, 
მაგრამ 2017 წლის 1 იანვრიდან შესულმა საგადასახადო საკანონმდებლო ცვლილებამ, რომელიც 
შეეხო ავანსების დაბეგვრას, გააუარესა კომპანიების საგადასახადო პოზიცია, რადგან ავანსიდან 
კომპანიამ უნდა გადაიხადოს დღგ. ასევე გასათვალისწინებელია ისიც, რომ კომპანიებს ავანსის 
სანაცვლოდ, წარდგენილი აქვთ საბანკო გარანტია, რომელშიც იხდის გარკვეულ პროცენტებს, რაც 
იმას ნიშნავს რომ კომპანიებს აქვთ საპროცენტო ხარჯი ისეთ თანხაზე, რომელსაც ვერ იყენებენ. 

კომპანიის რისკ ფაქტორებიდან ერთ-ერთი მნიშვნელოვანია ის გარემოება, რომ მას არ აქვს 
დივერსიფიცირებული თავის შემოსავლები. შემოსავლების 99 პროცენტი პირდაპირ თუ ირიბად  
დამოკიდებულია სახელმწიფო შესყიდვებზე. მომავალში კომპანია შეეცდება გაზარდოს კერძო 
სექტორის სეგმენტი. 

 
 
შპს „ინდიკო“-ს დირექტორი:                                                                                          მ. გვასალია 
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